SKILLING CENTER

TECMILENIO

CULTURA EN LA NEGOCIACION

microcrédencial autodirigido 11 horas




COMPETENCIA A
DESARROLLAR:

Evalua la forma en que el negociador lleva a cabo
el proceso para el logro de su objetivo y analizar la
contraparte para el cierre de la negociacion.

OBIETIVOS:

Analizar la diferencia entre negociar y vender.
Identificar otras formas de negociaciones.

Desarrollar conocimientos sobre la negociacion y cultura.



BENEFICIOS:

En esta microcredencial el participante conocera la
diferencia entre negociar y vender, asi como también
conocera la cultura de las negociaciones entre
competidores y colaboradores.

DIRIGIDO A:

A todo el publico interesado en temas de cultura en la negociacion.

DURACION Y
FORMATO: Autodirigido



TEMARIO:

Diferencia entre negociar y vender
Negociacion y cultura
De competidor a colaborador

Las otras negociaciones
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