
microcredencial autodirigido 11 horas

HERRAMIENTAS DIGITALES
PARA LA FUERZA DE VENTAS



Integra herramientas y metodologías digitales
que permitan a la fuerza de ventas realizar

ventas de manera digital.

Aprender la fuerza de ventas utilizando la prospección.
Identificar las herramientas y metodologías de ventas digitales.

OBJETIVOS:

COMPETENCIA A
DESARROLLAR:

Desarrollar la estrategia de prospección, compaginándolo
con la metodología "jobs to be done".



En esta microcredencial el aprendedor aprenderá 
sobre la prospección en entornos digitales y sus 

características, además de la metodología, con la 
cual podrás segmentar clientes potenciales con base 

en sus perfiles para mejorar sus ventas.

Profesionistas, directivos, gerentes y público en general 
interesado en el tema de herramientas digitales para la fuerza
de ventas.

DIRIGIDO A:

BENEFICIOS:

DURACIÓN Y
FORMATO:

11 horas
Autodirigido



1 Estrategias de prospección

2 Herramientas digitales en la venta a distancia

3 Actitud y conocimiento

4 Venta consultiva

5 Venta corporativa

TEMARIO:



SKILLINGCENTER.COM

Ingresa a


