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PARA LA FUERZA DE VENTAS

microcrédencial autodirigido 11 horas




COMPETENCIA A
DESARROLLAR:

Integra herramientas y metodologias digitales
que permitan a la fuerza de ventas realizar
ventas de manera digital.

OBIJETIVOS:

Aprender la fuerza de ventas utilizando la prospeccion.

Identificar las herramientas y metodologias de ventas digitales.

Desarrollar la estrategia de prospeccion, compaginandolo
con la metodologia "jobs to be done".



BENEFICIOS:

En esta microcredencial el aprendedor aprendera
sobre la prospeccién en entornos digitales y sus
caracteristicas, ademas de la metodologia, con la
cual podras segmentar clientes potenciales con base
en sus perfiles para mejorar sus ventas.

DIRIGIDO A:

Profesionistas, directivos, gerentes y publico en general
interesado en el tema de herramientas digitales para la fuerza
de ventas.

DURACION Y
FORMATO: Autodirigido



TEMARIO:

Estrategias de prospeccion

Herramientas digitales en la venta a distancia
Actitud y conocimiento

Venta consultiva

Venta corporativa
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