
microcredencial autodirigido 11 horas

STORYTELLING



Aprende a relatar historias con una combinación de 
elementos de la vida real para aplicarlo en tu vida profesional

Identificar los tipos de storytelling que puedes utilizar para la 
venta de un producto.
Conocer los elementos que te ayudarán a generar una buena 
historia que te permita realizar la venta de tu producto.

OBJETIVOS:

COMPETENCIA A
DESARROLLAR:

Comprender cómo está compuesta la estructura de un buen 
storytelling a través de la definición de una historia



En esta microcredencial el aprendedor conocerá sobre 
Storytelling el arte del uso del lenguaje, la comunicación, la 

emotividad, la vocalización, la psicología del movimiento y la 
construcción abstracta de elementos e imágenes de una 

historia en particular para un público específico, obtendrá 
herramientas que te permitirán crear la narrativa que te 

permita alcanzar tus metas profesionales.

Profesionistas interesados en los tipos de storytelling, de que 
manera se puede utilizar para veta de productos

DIRIGIDO A:

BENEFICIOS:

DURACIÓN Y
FORMATO:

11 horas
Autodirigido



1 Storytelling

2 Habilidades para el storytelling

3 Herramientas para el storytelling en la industria financiera

4 Estructura del storytelling, cómo vender productos
 financieros y crediticios

TEMARIO:



SKILLINGCENTER.COM

Ingresa a


